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製造業のデジタル調達戦略2024夏
～予測不能な市場に対応する調達業務の革新～

Live Web セミナー（オンラインイベント）

2024年7月24日（水）※予定

約250名想定

製造業の調達・購買・物流部門の方、設計者や生産技術
などモノづくりに携わる方、製造業の役職者

アイティメディア株式会社 セミナー運営事務局

本内容は予告なく変更または実施を中止する場合がございます。あらかじめご了承ください。ご不明点等は営業担当までお問い合わせください。

名称

主催

開催日時

申込締切

イベント形式

事前申込者数

想定視聴者
属性

告知・集客

運営

2024年5月17日（金）

SUMMARY

約150名想定※会期期間中のユニーク来場者数の合計になります。想定来場者数
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製造業のデジタル調達戦略



SUMMARY

代替品の活用や、設計変更による不足部材活用の回避などで凌いでいるが
新たな調達対策や、具体的な動きができていない現実
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製造業のデジタル調達戦略

Q1.現在あなたの業務に関わる範囲で、
調達に困っている材料や部品などはありますか？

Q4.中長期的に調達やサプライチェーンの問題に
対する体制面で、新たな対策を進めていますか？

Q3.Q1で「ある」と回答した方に質問です。
調達難の状況に対し、どんな対応を取っていますか？
当てはまるものを全てお答えください（複数回答可）

2023年7月実施 デジタル調達戦略セミナー アンケートより

N=106

N=26
N=106

21名(80.8%)



■媒体名 MONOist

■URL https://monoist.itmedia.co.jp

■ PV 約196万 PV/月 約72万 UB/月 ※2024年3月実績

■年齢層 40-50代ボリュームゾーン

業種

ユーザー企業 約68%

主な内訳：製造業67.7%,情報サービス業11%

職種

モノづくり関連職 約58%

主な内訳：モノづくり関連職 57.5％,
社内情報システム12.8％

役職

課長クラス以上 約60%

主な内訳：課長クラス21.5%,
係長・主任クラス19.8%

MEDIA GUIDE

日本の“モノづくり”を支援する専門情報メディア
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PRODUCER’S COMMENT
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半導体不足やエネルギー・資源価格の高騰に起因する各種部材の値上がりなどの影響で、製造業のモノづく
りに欠かせない調達プロセスの難易度は、近年格段に高まっています。

半導体不足や各種原材料の価格高騰といった問題は、一部において解消の兆しがあるものの、「完全な解消
の時期」を見通すことは難しく、2024年に入っても多くの製造業は不安定な市場環境を前提とした事業運営
を求められています。また、こうした調達環境の悪化は、将来再び発生する可能性もあり、サプライチェー
ンの強靭化という観点でも、長期視点で対策を考えていく必要性が高まっているといえるでしょう。

こうした環境下で製造業が可能な限り安定したモノづくりを実現するためには、「調達業務」のさらなる柔
軟性の確保や高度化が欠かせません。また。その実現には、旧来のアナログな業務を革新し、デジタル技術
を活用した新たな業務フローの確立が求められます。

本セミナーでは、こうした調達・供給体制の高度なリスクマネジメントや、柔軟な調達体制の確立、調達プ
ロセスの自動化・効率化など、これからの時代の製造業に求められる新たな調達業務を構築をテーマに、そ
の解決につながるヒントを提示します。

モノづくりのデジタル変革、ひいては製造業DXの一助となるセミナーとして、御社のPRの場としてご活用い
ただけますと幸いです。

製造業のデジタル調達戦略



CONTENTS

製造業のデジタル調達戦略

キーワード ＃オンデマンド受託製造 ＃3Dプリンタ ＃アディティブマニュファクチャリング ＃サプライヤー・生産拠点の集散両立化

＃設計のDFM（Design For Manufacturing)

＃BCP

＃サプライヤーリスクマネジメント

＃コスト管理・最適化

＃調達プロセスの自動化・効率化 ＃各種部品表（BOM）の電子化・統合

＃カタログディスティ（通販商社）＃代替部品マッチングサービス

想定講師 不確実な時代において、サプライチェーンの断絶などに備え、安定した調
達・生産体制を確立するために必要な考え方やアプローチ、デジタルの
活用について、実践に向けたヒントや事例などを提示できる方を想定。

※登壇をお約束するものではございません

視聴者の抱える課題

概要 直面するリスク・課題を見直し、数多あるアナログ業務や旧来プロセスにデジタルを活用することで、リスクマネジメント、業務の自動化・効率化が期待できます。
本セミナーでは、安定した部品調達・生産を実現できるサービス／ツール／装置などをお持ちの企業様にご協賛いただき、多くの製造業読者に対して、貴社ソ
リューションの特徴やその提供価値を広くPRする場をご用意いたします。この機会に、ぜひご協賛をご検討ください。
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• BOM表を作成するために、部門ごとに生じるExcelや手書きでの転記作業が大変！
• 感染症や倒産で工場がストップ！調達が間に合わないなどのトラブル！
• 他にも請求書作成や検品などアナログ業務も多く手が回らない
など前回講師実績

インダストリー5.0×データ共有圏
（GAIA-X、Catena-X、Manufacturing-X）
で変わる企業のサプライチェーン

製造業のデジタル調達戦略

JIC ベンチャー・グロース・インベストメンツ株式会社
プリンシパル/イノベーションストラテジスト
小宮 昌人 氏



SPONSORED MENU

商品の魅力を
直接訴求したい!

スポンサーセッションの準備は難し
いけれど、リストを獲得したい！

セッションプラン リストプラン

スポンサーセッション Live配信＋アーカイブ ● -

全申込者リスト 想定250名 ● ●

セッションアンケート ● -

視聴者データ・レポートサイト ● -

事前アンケート結果 ● ●

スポンサーロゴ掲載 ● ●

資料配布 ● -

開催報告書 ● ●

料金 ¥2,000,000- ¥1,500,000-
（すべて税別・グロス価格）※ご協賛申込が申込締切日以降となった場合、各プランとも想定の事前申込者データ数に達しない可能性がございます。

※セッションスポンサーが2社未満の場合、実施は見合わせとなる場合がございます。
※スポンサー数に応じて、プログラムは適宜変更いたします。
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スポンサーセッション Live配信＋アーカイブ 全申込者リスト 視聴者データレポートサイト

本内容は予告なく変更または実施を中止する場合がございます。あらかじめご了承ください。ご不明点等は営業担当までお問い合わせください。

ご協賛メニュー

御社の製品やサービスを
PRできる、スポンサーセッ
ション枠をご利用頂けま
す！スポンサーセッション画面

イメージ

機能：セッションアンケート・セッション
紹介・質問送信フォーム・資料DL・
関連リンク

イベントに申込みをされた、全申込者の名刺情報
のリストをお渡しします。

ご提供情報：名前・会社名・部署・役職・住所・電話番号・
メールアドレス・業種・職種・役職クラス・従業員規模・年商規
模・関与など
納期：イベント終了後3～5営業日以内にExcelデータ形式に
て納品

セッションのレポートサイトをご提供
します。

ご提供情報：「会社名」「部署名」「役
職」「電話番号」「メールアドレス」などの名
刺情報
※DL可能です。

セッションアンケート 事前アンケート結果 スポンサーロゴ掲載 資料配布

貴社のセッション枠の時間内に、
独自のアンケートを実施頂けま
す。

※単一回答、複数回答、自由回答の
3種類を組み合わせて自由に設定頂け
ます。
※アンケートボタンを押すと、ポップアップ
で表示されます。

事前登録時に製品選定におけ
る立場など（BANT情報）等
も合わせて提供します。

※設問はアイティメディアが設定で個別
設定不可。

貴社セッション内で視聴者に向
けて、資料の配布が可能です。

配布点数：ご講演資料＋3点まで
※PDFデータを送付いただきダウンロー
ドリンクとするほかに、貴社の指定外部
リンクを設定することも可能です。

開催報告書

アイティメディアで一般来場者
へアンケートを行っており、その
集計結果を開催報告書として
会期終了後にご提供いたしま
す。

※個人情報は含まない、集計データで
のご提供です。

イベントの集客サイトに、貴社
のロゴを掲示し、貴社サイトへ
のリンクを設定いたします。

詳細



ご協賛メニュー オプション1

※画像はイメージです※オプションのみでのお申込みはできません（すべて税別・グロス価格）

LIVEセッション録画データ納品 セッション収録サポート

行動履歴ターゲティングタイアップ アフターフォローセミナー

セッションがあるプランにお申込みいただき、LIVEでご登壇いただいた際に、配信した貴社の
LIVEセッションの録画データをmp4形式で納品いたします。
※動画の編集は行いません。

料金 5万円

セッション動画を逃さず活用！

プレゼンの力を倍増させる録画データ納品

30分のセッション動画の収録をサポートするオプションです。専用のプロ機材と収録会場を提供
し、手軽に動画制作ができます。
講演者のお顔と資料スライドを同時に収録し、画面右上に肩書やテーマのテロップを入れること
も可能です。オンラインでの収録も対応しています。
※開催日の1.5ヵ月前までのお申し込みとなります
※登壇人数により料金が異なりますので、詳しくは事前に相談下さい

料金 18万円

プロ仕様のセッション動画制作！

手軽に魅力を伝えよう

読者の行動データを活用して、興味のある人を貴社のタイアップ記事に誘導し、拡張配信によっ
て同じ興味を持つ人々にリーチするサービスです。このメニューは、ライブやオンデマンドの配信や
録画データを活用して要点をまとめ、別途の取材は行いません。
詳細： http://go.itmedia.co.jp/l/291242/2023-03-07/2cvjftc

料金 170万円 150万円

読者の興味を追跡し、リーチを広げる。

行動履歴ターゲティング。

貴社の訴求と読者の関心に合わせた企画を編集部が設計し、アイティメディアが集客・配信まで
サポートします。パネルディスカッションや30分のセッション動画の収録も可能であり、プロ機材と収
録会場を提供しますので、手軽に動画制作ができます。
詳細：http://go.itmedia.co.jp/l/291242/2022-01-30/281s4xh

料金 245万円 230万円

アイティメディアが集客から配信まで、

全力でサポートするアフターセミナーオプション！
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セミナーにご掲載いただく講演動画、または講演資料をTechFactoryに掲載。
セミナーのためにご準備いただいたコンテンツを活用して、開催終了後にも継続してリード獲得をリーズナブル
にご実施いただけるプランです。

セッションプランにご協賛いただきました場合に限り、タイアップ記事（貴社
セッションをフォーカスしたイベントレポート記事も可）を提供いたします。

自由に掲載
可能

自由
に

掲載
可能

広告仕様

保証形態 PV保証

保証PV 2,000PV

掲載期間
最短1週間～想定1ヶ月
（保証PVを達成次第終了）

メニュー
タイアップ記事 1本制作
約3000~4000字
コンテンツ掲載費含む
閲覧レポート（PV,UB,閲覧企業等）

記事掲載

• 本セミナーセッションの配信・録画データを視聴しながら記事化するものです。別途取材は行いません。
• 誘導広告のスペースや原稿内容は当社にお任せいただきます。
• 誘導原稿はアイティメディアが準備いたします（事前の確認・指定はできません）
• 誘導広告は保証PV達成次第、掲載を停止いたしますが、最低1週間は掲載を保証いたします。
• 初校の出し直しの場合：¥300,000 念校以降の修正の場合：¥100,000 を別途申し受けます。

保証件数
100件保証
※セグメントなし※属性指定などプランのカスタマイズ可能です。担当営業までご相談ください。

掲載・誘導

掲載：TechFactory
誘導：TechFactory、MONOistを中心とする当社運営の製造業向けメディア会員へのメール配
信など

期間 約2カ月想定(保証件数に達した時点でキャンペーンは終了となります。)

仕様

TechFactory
掲載イメージ

掲載

オファー

DL

獲得

• セミナーの講演動画または講演資料
• 製品資料など新規PDF 1点以上、計2点以上

• ターゲットに向けてメールなどで貴社コンテンツをオファー

• コンテンツ閲覧時にアンケート回答と個人情報提供の許諾を取得

• 獲得したリードは管理サイトでダウンロードできます。（日次更新）

• セミナー終了後、3カ月以内であれば任意のタイミングでキャンペーンを開始していただけます
• キャンペーンお申込みをいただいてから最短11営業日でリード獲得開始が可能です
• キャンペーンの進捗が著しく悪い場合、コンテンツ追加をご相談することがございます
• 動画のホスティングをご希望の場合、50,000円申し受けます（ホスティングの掲載保証期間は1年間となります）

ご協賛メニュー オプション2

※画像はイメージです※オプションのみでのお申込みはできません（すべて税別・グロス価格）

セッション動画活用リード獲得 PR記事(MONOist Special)

もっと自社コンテンツを見た人のリードがほしい！
貴社セッションを記事化。

当日来場できなかった方にも製品・ソリューションをアピール!

料金 110万円 90万円
料金 120万円 100万円
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＼追加施策で効果を最大化！／

オプションメニュー リード情報×主催アンケート回答情報付与

リード情報と主催アンケートの回答情報を紐づけることで、

興味関心や課題感がより深く可視化できるのでフォローしやすい！

Copyright © ITmedia Inc.

ご提供価格（税別・グロス価格）： 20万円

【メニュー詳細】

• お申込みいただいたプランに沿って納品されるリード情報に、
主催アンケートの回答情報を付与して納品

（＝納品リードの中で、回答情報が付与されるリード／されないリードが発生します）

• セミナーにご協賛いただいているお客さまのみお申込み可能

【納品タイミングについて】

• リード情報│セミナー閉幕日の3-5営業日後に納品
• アンケート回答情報 │セミナー閉幕日の2-3週間後を目途に追って納品

※アンケート回答情報の納品タイミングは、セミナーによって異なります
※アーカイブ配信期間中もアンケートの回答を受付けるため、アーカイブ配信終了後にデータ精査のうえ納品いたします

通常のリード情報

お申込締切：セミナー開幕日前日まで

納品データサンプル ※画像はイメージです

アンケートの回
答情報を付与

New!
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＼追加施策で効果を最大化！／

OPTION MENU │ リード カスタム納品サービス

MAツールなどへの直接納品や、貴社フォーマットにあわせたリードデータの加工に対応

リード加工の手間なく、すぐにフォローが可能です！

New!

パターン1：貴社フォーマットに合わせてリード情報を加工して納品

加工

パターン3：弊社パートナーのデータ連携ツールを介してリード情報を納品

MA／SFA

パターン2：貴社利用のデータ連携ツールを介してリード情報を納品

MA／SFA
貴社契約

データインテグレーションツール

納品フロー イメージ

当社パートナーツール

納品タイミング

閉幕後6-8営業日後
※加工内容によって前後する場合がございます

• ～500件：10万円
• 500～1,000件：15万円

実施料金（税別グロス）

• 対応可能なツールは下記の通りです

– パターン1、2：お問い合わせください

– パターン3：Marketo、Hubspot、salesforce、Pardot、Hot Profile

• パターン2、3で「Lead Brizzy」をご利用の場合は下記を必ずご確認ください

– 株式会社Brizzy提供の「Lead Brizzy」を弊社が代理店としてご提供いたします。別途、株
式会社Brizzyとの間で、申込書の取り交わし、利用規約への同意などが別途必要となります

– 初期設定を代行する場合、1案件あたりオプション費用50,000円を頂戴します

• ご希望の納品形態や詳細については営業担当にお申し付けください

• 本サービスのご利用には一定の条件がございますので、詳細はお問い合わせ下さい

備考

• 1,000件以上：20万円
• 3,000件以上：30万円

お申込み締切

セミナー閉幕日まで

セミナーで納品する総リード数に応じて一律の金額設定となります



TIME TABLE

【各セッション枠時間】
基調講演：40分

スポンサーセッション：30分

※ご協賛社様の状況に応じて、タイムテーブルを調整させていただく可能性がございます。
※セッションスポンサーが2社未満の場合、実施は見合わせとなる場合がございます。

※セッションスポンサーが1社で開催する場合、想定申込者数250人の想定を変更させていただく可能性がありますので、予めご了承下さい

13:00～13:40

13:50～14:20

14:30～15:00

15:10～15:40

基調講演

スポンサーセッション1

スポンサーセッション2

スポンサーセッション3

Copyright © ITmedia Inc.13

15:50～16:20 スポンサーセッション4

製造業のデジタル調達戦略



PAST EVENTS

全申込者数 視聴者数 参加率

263 189 71.9%

業種 全体の約8割が製造
業

職種 全体の4割がモノづくり関連職

役職 約半数が部課長職以上

Copyright © ITmedia Inc.14

製造業のデジタル調達戦略

経営者・役員クラス
19名（7.3％）

係長・主任クラス
48名（18.3％）

一般社員・職員クラス
74名（28.2％）

N=263

経営者・役員クラス

19名（7.3％）

部長クラス

42名（16％）

課長クラス

67名（25.5％）

係長・主任クラス

48名（18.3％）

一般社員・職員クラス

74名（28.2％）

その他

13名（5％）

N=263

210名（79.9％）

31名（11.8％）

1名（0.4％）

2名（0.8％）

1名（0.4％）

1名（0.4％）

1名（0.4％）

2名（0.8％）

1名（0.4％）

10名（3.9％）

2名（0.8％）

1名（0.4％）

製造業

情報・通信

建設業

商社

卸売業・小売業

運輸業・郵便業

金融業・保険業

専門・技術サービス業

新聞・出版・放送・メディア・広告業

その他のサービス業

その他の業種

自由業

N=263

97名（36.9％）

16名（6.1％）

28名（10.7％）

1名（0.4％）

20名（7.7％）

101名（38.5％）

モノづくり関連職

情報システム関連職

経営・経営企画職

広報・宣伝・マーケティング職

営業・販売職

その他



申込企業一覧 順不同、敬称略
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PAST EVENTS 製造業のデジタル調達戦略

 Accodisコンサルティング
 AGC
 Fujitsu Frontech Limited
 ibiden usa
 IBS
 IHI
 IHIポールワース
 JA東日本くみあい飼料
 JTEKT
 Linkwell Technologies
 LIXIL
 NECパーソナルコンピュータ
 PANTHEM
 THK
 アドテック
 アドテック プラズマ テクノロジー
 アドバンテスト
 アドバンテック
 アルプスアルパイン
 アルフレックスジャパン
 イーグル工業
 イーパック
 イノテック
 ウィーメックス
 ウシオ電機
 エスユーエス
 オーベクスメディカル
 オムロン
 カサタニ
 カヤバ
 カワサキモータース
 キヤノン
 キヤノンイメージングシステムズ
 コニカミノルタ
 サンスター
 シーシーエス
 ジェイテクト
 シスメックスRA
 シチズンマシナリー
 シャープディスプレイテクノロジー
 スギノマシン
 セイコーエプソン
 セメダイン

 ソニー
 ダイキン工業
 ダイチュー テクノロジーズ
 ダイフク
 ダッソー･システムズ
 デル・テクノロジーズ
 デンソー
 デンソーテン
 トヨタ自動車
 トリニティ工業
 ナカヨ
 ニチレイ
 ニッタ･デュポン
 ニットー冷熱製作所
 ニデック
 ヌヴォトン テクノロジージャパン
 パナソニック
 パナソニック インダストリー
 パナソニック オートモーティブシステムズ
 パナソニックコネクト
 パナソニックシステムソリューションズジャパン
 パナソニックホールディングス
 ブラザー工業
 プレミアムウォーター
 ベルソニカ
 ボッシュ
 マレリ
 ヤマハモーターエンジニアリング
 ヤマハ発動機
 ユーシン
 ユニチカ
 リオン
 リコー
 ロート製薬
 安川電機
 荏原実業
 横河デジタル
 横河電機
 鎌長製衡
 金沢村田製作所
 工機ホールディングス
 江崎グリコ
 合同酒精

 国際経済研究所
 三井海洋開発
 三社電機製作所
 三菱ケミカル
 三菱重工サーマルシステムズ
 三菱重工業
 三菱電機
 三菱電機ソフトウェア
 山一電機
 秋田エプソン
 住友ベークライト
 住友大阪セメント
 住友電気工業
 新菱
 川崎重工業
 村田機械
 村田製作所
 大塚製薬工場
 大和コンピューター
 第一工業
 中村留精密工業
 槌屋
 通研電気工業
 田中貴金属工業
 東海理化
 東京エレクトロン
 東芝
 東洋新薬
 日新技研
 日清オイリオグループ
 日鉄ケミカル&マテリアル
 日本アンテナ
 日本カーバイド工業
 日本ノボパン工業
 日本製鋼所
 日本電子
 日本電気
 日本特殊陶業

 日野自動車
 日立産機システム
 日立製作所
 日立製作所鉄道ビジネスユニット
 富士シート
 富士フイルム
 富士フイルムホールディングス
 富士通
 富士通アイ･ネットワークシステムズ
 武蔵精密工業
 豊科 セイコーエプソン
 豊田自動織機
 豊田中央研究所
 本田技術研究所
 明電舎
 矢崎総業
 利根工業
 靜甲

 AKKODiSコンサルティング
 BIPROGY
 D-コモンズ
 EYストラテジー アンド コンサルティング
 JACリクルートメント
 JCN
 KPMGコンサルティング
 NECソリューションイノベータ
 NTTコミュニケーションズ
 PwCアドバイザリー
 Ridgelinez
 SAP ジャパン
 UEL
 アシストエンジニア
 アビームシステムズ
 アムイ
 コニカミノルタジャパン
 コンサルティング技研
 サンビット
 シー･サポートセンター
 ジェイエイシーリクルートメント
 シグマクシス
 セゾン情報システムズ
 ソフトサービス
 ソフトバンク
 ダッソー･システムズ
 でらDX研究所
 トレード･ネットワーク･ソリューションズ
 ミスミ
 伊藤忠丸紅鉄鋼
 三菱総合研究所
 山三コンサルタンツ
 四国旅客鉄道
 生産性工房
 千代田エクスワンエンジニアリング
 東急エージェンシー
 日立ソリューションズ西日本
 富士フイルムデジタルソリューションズ
 富士フイルムビジネスイノベーション
 富士通
 武藤技術研究所
 豊通マテリアル
 北九州工業高等専門学校



申込締切 告知準備 告知開始

開催準備 開催 レポート

2024年5月17日(金) 2024年6月中旬～下旬想定

2024年7月24日(水) 予定

ご出展意思を担当営業にお伝え
ください。
後日弊社より発注書が送付され
ますのでDocuSignにご署名のう
えご返送ください。

セッションのご講演者情報、ご
講演タイトル、貴社ロゴデータな
どと合わせてご提出いただく、
セッション登録用紙を事務局へ
ご提出ください。

事務局にて、イベント告知サイト
をオープンいたします。
同時に視聴希望者の事前登録
も開始いたします。

配布資料・視聴者向けセッションア
ンケート設問・動画納品の場合の
ご講演データなどを事務局にご提
出ください（開催2週間前程度）
開催2営業日前までにレポートサイ
ト情報もお送り致します。

会期終了3～5営業日以内に事前
申込者のリストをご提出いたします。
終了後1～2週間程度、セッション
のアーカイブ配信を行います。※予定

開催報告書は集計後、別途営業
担当よりご提出いたします。

お申込みからの流れ
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ライブ講演いただく場合は、
事務局よりご案内する時間
までにアイティメディアのスタジ
オ受付にお越しください

※上記スケジュールは目安であり、状況によって変更になる可能性がございます



ご留意事項

➀キャンセル料につきまして

以下の条件のいずれかに該当する場合、キャンセル料が発生しますので、ご了承ください。

1.発注書の取り交わし後のキャンセル
2.登録用紙の提出後のキャンセル
3.事務局案内開始後のキャンセル

その場合のキャンセル料は以下の通りです。

開催日41日前までのキャンセル ：50％
開催日40日以内のキャンセル ：100％

②消費税につきまして

消費税は別途申し受けます。

③配信プラットフォームにつきまして

会場構成、運用システム等を含む配信プラットフォームは、都合により変更する場合がございます。

④オンラインでのセミナー配信リスクにつきまして

ライブ配信は常にリスクが伴います。以下にリスクを明示するとともに、
当社の対策を記載いたしますので、予めご了承のほどよろしくお願いいたします。

●リスク1：インターネット回線およびインターネットサービスプロバイダーにおける障害

映像・音声ともに落ちてしまう可能性があります。
直ちにバックアップPCおよびバックアップ回線での配信に切り替えます。

●リスク２：ライブストリーミングプラットフォームにおける障害

配信中にバッファをためておくことで、ユーザー環境によって映像の途切れや音声が途切れる現象を軽減
します。
障害対策として常にバックアップ配信ができるようにシステムを冗長化していますが、万が一配信プラット
フォームが落ちた場合は視聴者にメールにて配信停止のお詫びを送付し、後日オンデマンド版を案内い
たします。

●リスク３：電源障害

映像・音声ともに落ちてしまう可能性があります。
バックアップPCから配信停止のお詫びをアナウンスし、後日オンデマンド版をご案内いたします。

●リスク４：機材障害

映像・音声ともに落ちてしまう可能性があります。
直ちにバックアップPCおよびバックアップ回線での配信に切り替えます。

●リスク５：視聴側における障害

総視聴数に対する単独（10％以下）の視聴不良はそれぞれの環境に起因する可能性が高いので、
問い合わせに対して個別対応いたします。
10件単位で同様の症状がみられる（現場でご報告いただいた）場合は、配信停止のお詫びをアナウ
ンスし、後日オンデマンド版をご案内いたします。
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弊社メディア主催セミナーにおける参加者等の個人情報または個人情報を含むデータ(以下「本個人データ」という)のお取り扱いに関し、以下の点をご確認下さい。

1. （本個人データについて）
本個人データは情報主体の同意の下で弊社が協賛企業へ提供するものです。弊社は、本個人データの収集に際しては、日本国内の法令、条例、ガイドライン等を遵守している
ことを保証いたしますが、
本個人データの正確性、完全性、有用性については一切保証いたしておりません。

2.（データ授受）
提供する本個人データは、申込書に記載のあるご担当者にのみ納品いたします。

3. （利用目的の制限）
本個人データは当該イベントに関連した貴社製品／サービスに関する参加者等の情報主体への情報提供（以下「本利用目的」という）に限定してご利用下さい。
本利用目的以外で本個人データを利用される場合は、貴社の責任において、個人情報の情報主体に対し新たな利用目的を事前通知し同意を得ることをお願い申し上げます。

4. （問合せ先、個人情報変更／削除方法の明示）
本個人データの利用に際しては、適用される法令、条例、ガイドライン等の遵守をお願いいたします。また、本個人データを元に情報主体へアクセスする際は、
必ず「貴社内の連絡先」「本個人データ収集元となったイベント名」および「本個人データの変更、削除、情報提供の停止方法」を明示してください。

5. （管理責任者）
本個人データについては管理の責任者を定めご利用下さい。

6. （安全保管）
本データの漏えい、滅失またはき損の防止その他の安全管理のために必要かつ適切な措置を合理的な範囲で講じてください。

7. （再提供）
本個人データの再提供は原則として行わないで下さい。再提供が必要な場合は事前に弊社及び情報主体の承諾を得た上でご利用下さい。

8. （苦情の解決）
貴社による利用により、情報主体から苦情が寄せられた場合、その解決は貴社側で解決いただきますようお願い申し上げます。
また、弊社に苦情が寄せられた場合、貴社にその解決をお願いする場合がございますので、あらかじめご了承下さい。

9. （損害の賠償）
貴社による利用が情報主体の権利を侵害したという理由で、貴社が情報主体から損害賠償を請求された場合、弊社での責任は負いかねます。あらかじめご了承下さい。

個人情報の取り扱いについて
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アイティメディア株式会社 営業本部
〒102-0094 東京都千代田区紀尾井町3-12 紀尾井町ビル13F
MAIL：sales@ml.itmedia.co.jp


